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REMPORTEZ jusqu’à 200k€  
de financements avec le
programme Startup 100% Tech

accelerator@advans-lab.com

Contactez-nous pour
plus d’information

Les critères de sélection

Pas ou peu de CA
Une solution / un produit
Tech
Benchmark technique fait
En phase de test (POC)
Problème/ solution validé
Des users/ clients
identifiés
Benchmark concurrents
réalisé

un accompagnement
technologique et business pour
lancer votre produit sur le marché
1 pitch devant un réseau de +100
investisseurs chevronnés. 
Programme Paris et Région Sud

ADVANS Accelerator, le  seul
programme sur 3,5 mois, sans avance
de frais, vous propose :

7 2 17
Projets déjà

accompagnés
Hackerspaces

dédiés
Thématiques
challengées*

* Technologie de développement et Architecture, Robotique, Marché,
Problème, Solution, Concurrence, Modèle économique, Go-to-market,
Organisation, Finance, Juridique, Capital humain, ADN, Impact,
Marketing/ Com, CRM

Objectifs du programme

Peaufiner votre
solution technologique

Structurer votre
activité

Préparer le lancement de
votre projet

Réaliser votre
1ère levée de fonds

Le projet le plus prometteur de la
promotion pourra bénéficier de

financements à hauteur de 200k€



Déroulé du programme

ETAPE 1 ETAPE 2 ETAPE 3 ETAPE 4

Préparer son
POC

Test des
solutions

Préparation
au lancement

Pitch training

DATES CLEFS

3* bonnes raisons de nous rejoindre

Une question?
Visios d’information : 
Les 15 et 28 Novembre à 11h30
=> clique ici

Contactez-nous :
accelerator@advans-lab.com

ou sur le site 
https://www.advans-
lab.com/fr/startups/programme-
acceleration/

POC Launch

Accompagnement
par des experts ultra-

tech et accès au
hackerspace

Mise en condition
pour tester son

marché
Accès à des

financements

*  Bootcamp ET distanciel ; des avantages startups

Affiner sa techno
Améliorer son MVP
Pré-valider ses cibles
Créer son Go To Market
Optimiser les scénarios

Tester son marché et le
modèle
Tester sa solution
Tester son plan d’actions
commerciales
Tester ses opérations

Valider les hypothèses
de mise sur le marché
Valider son
prévisionnel
Anticiper ses besoins
de financement
Muscler sa démarche
marketing

Construire un deck
Trouver sa posture
Challenger ses
stratégies
S’entrainer face à un
collectif

8 semaines 6 semaines

Nov
2023

11 Déc
2023

15 Déc
2023

 Lancement de
l’appel à

candidatures
Fin de l’appel à

candidature
Comité de
sélection

22 Déc
2023

10 Jan
2024

11 Avr
2024

Annonce des
résultats

Onboarding Pitch et comité de
financement

https://teams.microsoft.com/l/meetup-join/19%3ameeting_YjIxZWU3MjEtMDdhYy00Mzc5LTk4YzMtOWNjMzMyMThmZDQ1%40thread.v2/0?context=%7b%22Tid%22%3a%223b3c66f0-5979-4e18-a2d0-87044b3171e6%22%2c%22Oid%22%3a%22c5c624cd-c2a9-467c-b6e5-9e65bbc39aa6%22%7d


Adrien Raynal & Jean-Etienne Molle
Co-fondateurs

On a pu approfondir notre stratégie commerciale et
notre go-to-market grâce au programme Advans.  Il
nous a également aidé à structurer et formaliser notre
projet avant de le présenter aux investisseurs. On a
également apprécié la disponibilité de Valérie et Jean-
François sur n'importe quel sujet (même en dehors du
scope du programme). 

Gaël Lededantec
CEO & co-fondateur

L'accompagnement d'Advans était très satisfaisant,
en particulier pour la dimension matérielle de notre
projet. Nous avons pu travailler et challenger les
fondations du projet.

Ils en parlent mieux que nous

Nos partenaires privilégiés

ASSURANCE, LÉGAL CRM, PRODUCTIVITÉ

via

MARKETING, COM, PR

TECH, DEV, MÉCA RH, FORMATION, RSECONSEIL, FINANCEMENT

https://www.novelliance-assurances-paca.com/
https://monday.com/lang/fr
https://www.tiilt.io/
https://www.maddyness.com/
https://www.podmedias.fr/
https://aws.amazon.com/fr/

